
[image: image1.png]JAeATenbHOCTb -
e UHCTBEHHbIA NYTb K 3HAHUIO.

B.lo




Школа

Своего Дела

Добрый день.

Школа своего Дела  настоящим сообщает, что срок обучения в ШСД — 2 года.

Рекомендуется проведение оплаты не менее чем за 6 месяцев. 

В случае, если у вас нет возможности произвести оплату сразу за 6 месяцев, то мы можем рассмотреть вариант c оплатой за меньший период, при условии, что вы обязательно проучитесь 6 месяцев. И оплатите обучение за 6 месяцев по мере обучения.

Дело в том, что 6 месяцев — это минимальный срок, который даст вам понимание и возможность проверки на практике, чем полезно обучение в ШСД.

Считается нормальным, что поступивший в ВУЗ проучится 1-2 года, и еще даже не прикоснется к пониманию того, в чем заключается его профессия, и, тем более, не получит никаких реальных навыков по своей профессии.

Обучение в ШСД рассчитано так, что УЖЕ за первые 6 месяцев вы сможете получить реальную пользу от обучения. Но научить чему-то полезному НА ПРАКТИКЕ (тем более дистанционно) за меньший период не представляется возможным.
Мы готовы идти вам навстречу (если у вас есть такая необходимость) и рассматривать варианты с оплатой, меньшей, чем за 6 месяцев, но при условии, что вы берете на себя твердое устное обязательство проучиться не менее, чем 6 месяцев.

Если у вас нет такой необходимости, то производите оплату полностью за 6 месяцев.

В случае оплаты сразу за год обучения вы получаете скидку 20%.

В случае оплаты сразу за два года обучения — скидка 33%.

Для получения более конкретных указаний (куда, каким образом производить оплату), пожалуйста, заполните форму на сайте ШСД www.moroz.onego.ru . (Раздел - Оплата обучения в ШСД).

Мы оставляем за собой право задать желающим поступить в Школу своего Дела дополнительные вопросы и отказать в обучении некоторым лицам, обучение которых в ШСД мы считаем нежелательным.

В случае, если у вас есть какие-либо вопросы по поводу обучения в ШСД и вы не нашли ответы на эти вопросы в материалах сайта, то пишите, пожалуйста, мне лично.

Юрий МОРОЗ moroz@onego.ru
P.S. Прилагаем тексты, который поможет Вам лучше понять, что такое Школа своего Дела и юридические основания деятельности ШСД.

Школа своего Дела

Школа своего Дела (ШСД) создана для тех, кто хочет создать свое Дело, решить свои материальные проблемы (задачи), но не останавливаться на достигнутом, а идти дальше.

То есть, если существует переход в сознании и образе жизни, между наемным сотрудником и предпринимателем и, то существует и следующий переход от предпринимателя - дальше Что это такое, пока не будем обсуждать. Остановимся на первом переходе.

Первый миф создания своего Дела – это не необходимость начального капитала. Начальный капитал не нужен, более того, он часто вреден, так создает искушение полагаться на деньги, тогда как нужно полагаться на себя. 

Проблема не в том, что нужны деньги, проблема в том, что нужно умножать, пусть те немногие деньги, которые есть. Причем, есть четкая зависимость, чем больше сумма тем труднее ее преумножить. Тысячу рублей достаточно легко удвоить, но миллион долларов трудно увеличить даже на пять процентов, и очень легко неудачно вложить и потерять значительную часть или даже все.

Второй миф заключается в представлении о том, что кто-то даст вам нужные вам знания и вы создадите свое Дело. Дело не в знаниях, а умении ими оперировать. Скажем каждый из нас может с помощью Интернета получить нужные ему знания, но одни ничего не получают в результате, а другие зарабатывают приличные деньги. Но тут, стоит обратить внимание, что те, кто зарабатывают, САМИ РАСПРОСТРАНЯЮТ и продают информацию, а не потребляют ее. Вам нужно из потребителя превратится в создателя, тогда у вас появится шанс и создать свое Дело.

Понимаете разницу между придумыванием и чтением чужих рекомендаций?

Задачей Школы своего Дела является обучение тому, как придумать САМОМУ, а не изучение уже имеющихся знаний.

Тот, кто может САМ придумывать и проверять свои идеи (именно свои) на практике тренирует свою способность придумывать воплощать на практике собственные идеи. То есть такой человек становится творцом.

Промежуточным результатом является создание своего Дела. Конечного результата, разумеется нет, но есть следующая задача, стать не просто обеспеченным человеком, но человеком Счастливым.

Счастье не количестве денег, а в образе жизни. Предприниматель, который уже имеет возможность создать собственный образ жизни, так как он сам себе руководитель, может придумать тот образ жизни, которые сделает его счастливым и реализовать задуманное.

Важным элементом этого образа является Любимое (свое) Дело.

Дело, которые будет не просто средством зарабатывания денег, а которое приносит радость и есть искреннее желание этим Делом заниматься. Существенным моментом своего Дела является творчество. Без творчества ничто не может приносить радость. Деньги не дают радости. В процессе создания своего Дела, пока есть творчество, есть и радость, когда все становится рутинным, радость исчезает и остаются обязанности.

Как и когда проверить полученное? Если речь идет о обучении в ШСД, то материалы ШСД нужно проверять на практике, начиная с первого дня обучения. И именно на практике и обязательно на практике.

Результатом обучения в ШСД является не диплом, а собственное Дело, не меньше.

Каждый человек, имеющий достаточно желания может создать свое Дело. Вопрос только один. Когда начать. Чем раньше тем лучше.

Подготовиться к обучению в ШСД невозможно  и никакая подготовка не нужна. С таким же успехом можно готовиться на суше к обучению плавать или теоретически изучать основы вождения велосипеда. Нужно понять многое на уровне чувств, ощущения, и никакой рассказ тут ничем не поможет.

Каждому, кто думает о поступлении в ШСД рекомендую прочитать книгу «Бизнес. Пособие для гениев». Мне кажется, там есть ответы на большинство возможных вопросов. А если что-то не ясно, то в очередной раз могу сказать, что без практики ясность и нельзя достигнуть.

ШСД является уникальным проектом, не имеющим аналогов. По крайней мере они мне неизвестны.

Есть учебные заведения, которые говорят о подобных вещах, но тем не менее они выдают диплом, а значит оставляют запасную дверь. (Не получится, покажешь диплом и устроишься на работу). 

Требование государственной сертификации учебного заведения, а опять-таки многие учебные заведения гордятся таким сертификатом, означает их стандартность и взаимозаменяемость. 

Если учесть, что современные государства достаточно корыстны и заинтересованы прежде всего в подготовке граждан и служащих, то именно это и закладывается в программу обучения согласно государственных требований.

Далее. Не может наемный сотрудник, а преподаватель учебного заведения является наемным сотрудником, подготовить предпринимателя. Также как сержант не может обучить тому, как быть офицером.  

Преподаватель должен говорить то, что соответствует политике учебного заведения и государственным требованиям, иначе он будет просто уволен. Поэтому никакая по-настоящему смелая, свободная мысль не может существовать в рамках такого учебного заведения.

А предприниматель – это по-настоящему свободный человек. Если и есть ограничения, то они определяются налогами и лицензированием, сертификацией некоторых видов деятельности. Разумеется, чиновники могут попортить много крови, но если предприниматель получение некоторой бумаги считает для себя необходимым, он ее получит. Это вопрос времени и, в конце концов, денег.

У предпринимателя нет руководителя, который диктует ему какие виды деятельности развивать, а какие закрывать, как тратить деньги фирмы, кого нанимать на работу, а кого увольнять, где в каком регионе или стране вести свою деятельность и так далее. Объем свободы предпринимателя несравним даже с объемом свободы Президента страны, который должен отчитываться перед избирателями, Думой, и должен сохранять преемственность политики государства.

Таким объемом свободы нужно умело пользоваться и поэтому тот, кто получает зарплату и кому определяют режим работы, существующие правила, политику обучения и стратегию развития учебного заведения – не может научить этому. 

Только свободный человек может научить тому, как стать свободным. Поэтому, я еще раз повторю, аналогов ШСД не существует.

Все, чему можно научиться в ШСД имеет непосредственное отношение к вашей жизни и непосредственно отражается в вашей жизни. Знание – сила, сказал еще давным-давно Френсис Бэкон, но он забыл прибавить, что не всякое знание – сила.

В ШСД ничего не изучается впрок, на всякий случай. И если просто выполнять рекомендации Основного курса ШСД ваша жизнь неминуемо и необратимо изменится. Если знание, которые так может повлиять на вашу жизнь не является силой, что такое сила?

Познав разницу между знаниями имеющими силу и бессильным знанием, вы затем сможете за пару минут отличить бесполезные книги от полезных, бесплодные предложения, от ценных и так далее.

Вы получите компас, который подскажет вам, что имеет ценность, а что просто труха. В наше время, когда информации становится все больше и больше, знаний – обладающих силой не стало больше. И так образом ценное знание найти стало тяжелее. ШСД вам поможет его найти.

Юрий Мороз moroz@onego.ru 

ПУБЛИЧНАЯ ОФЕРТА
1. УСЛОВНЫЕ СОГЛАШЕНИЯ.
1.1 Условные соглашения - это определения, присутствующие в настоящем договоре, являющиеся его неотъемлемой частью.
1.2 Определения трактуются исходя из их сущности и содержания настоящего договора. Ниже приведен список этих определений: 
 Школа своего Дела (ШСД) - интерактивная система обучения созданию своего Дела.
 Покупатель - любое физическое или юридическое лицо, посетившее сайт ШСД www.moroz.onego.ru , имеющее намерение пройти обучение созданию своего Дела и оплатить получение авторских материалов.
 Продавец – Мороз Юрий Леонидович автор всех материалов ШСД.

2. ОБЩИЕ ПОЛОЖЕНИЯ.
2.1 Настоящая оферта (в дальнейшем - договор) определяет особенности купли-продажи учебных материалов в ШСД. Данная оферта применяется в отношении учебных материалов автором которых является Мороз Юрий Леонидович.
2.2 Отношения в области защиты прав потребителей регулируются Гражданским кодексом РФ, Законом "О защите прав потребителей" и принимаемыми в соответствии с ним иными федеральными законами и правовыми актами Российской Федерации.
3. ПРЕДМЕТ ДОГОВОРА.
3.1 Продавец обязан обеспечить Покупателю обучение созданию своего Дела в соответствии с материалами на сайте ШСД и настоящим договором. Покупатель получает учебные материалы ШСД по электронной почте и обращается за консультациями с помощью электронной почты к автору материалов Морозу Юрию Леонидовичу по адресу moroz@onego.ru и сайта ШСД расположенного по адресу www.moroz.onego.ru
3.2 Настоящий договор является публичной офертой в соответствии со статьёй 435 Гражданского Кодекса РФ.
3.3 Продавец не вправе оказывать предпочтение одному лицу перед другим в отношении заключения настоящего договора, кроме случаев, предусмотренных законом и иными правовыми актами.
4. ПОРЯДОК ОПРЕДЕЛЕНИЯ ЦЕНЫ ТОВАРА.
4.1 Цена учебных материалов определяется в соответствии с Прейскурантом, который является приложением к настоящему договору и его неотъемлемой частью.
4.2 Цена учебных материалов может меняться в зависимости от конъюнктуры рынка, что отражается в прейскуранте. Продавец не может менять цену для конкретного Покупателя, в случае, если тот уже принял условия Продавца и совершил в установленном настоящим договором порядке оплату обучения.
4.3 Цена товаров указывается с налогом на добавленную стоимость.
5. СРОК ДЕЙСТВИЯ ОФЕРТЫ.
5.1 Срок действия настоящей оферты устанавливается с 15 марта 2001г. по 31 декабря 2001г.
6. ДОСТАВКА ТОВАРА.
6.1 Доставка обучающих материалов Покупателю осуществляется при помощи электронной почты 

6.2 Продавец обязуется отправить покупателю учебные материалы первого месяца обучения электронной почтой в течении в течение 72 часов с момента оплаты обучения.

Отправка материалов 2-го месяца обучения и последующих ( по числу оплаченных месяцев обучения) производится ежемесячно и не позднее 72 часов по истечению каждого учебного месяца. 

7. ПРОЧИЕ УСЛОВИЯ.
7.1 Покупатель имеет право использовать материалы ШСД только индивидуально. Для юридических лиц условия и стоимость использования материалов ШСД оговариваются дополнительно. Настоящие материалы защищены авторским правом и являются собственностью Мороза Юрия Леонидовича.

Информация о материалах ШСД находится на сайте ШСД.
7.2 Отзыв оферты может быть осуществлен Продавцом в любое время, что не является основанием для отказа от обязательств по уже заключенному договору.

ОСНОВАНИЕ ПЛАТЕЖА за обучение в Школе своего Дела. 
В качестве основания для платежа за обучение в Школе своего Дела применяется такая достаточно редкая форма оплаты, как АВТОРСКОЕ ВОЗНАГРАЖДЕНИЕ. Подробности описанные в налоговом законодательстве по поводу этого основания платежа смотрите ниже. Получателем АВТОРСКОГО ВОЗНАГРАЖДЕНИЯ как следует из Налогового кодекса может являться ФИЗИЧЕСКОЕ ЛИЦО.
Итак. Назначение платежа: "АВТОРСКОЕ ВОЗНАГРАЖДЕНИЕ МОРОЗА ЮРИЯ ЛЕОНИДОВИЧА"
ПРИЛОЖЕНИЕ: Выписки из Налогового кодекса Российской федерации (Часть первая и Часть вторая).

Статья 9 Налогового кодекса. Часть первая.
Участниками отношений регулируемых законодательством о налогах и сборах являются:
1) организации и ФИЗИЧЕСКИЕ ЛИЦА (выделено нами), признаваемые в соответствии с настоящим кодексом налогоплательщиками или плательщиками сборов.

Статья 42 Налогового кодекса. Часть первая.
Доходы налогоплательщика могут быть отнесены к доходам от источников в Российской Федерации или к доходам от источников за пределами Российской Федерации в соответствии с главами "Налог на прибыль (доход) организиций", "Подоходный налог С ФИЗИЧЕСКИХ ЛИЦ" (выделено нами), Налог на доходы от капитала" настоящего Кодекса.

Статья 208 Налогового кодекса. Часть вторая.
1. Для целей настоящей главы к доходам от источников в Российской Федерации относятся:
... 3) Доходы полученные от использования в Российской Федерации авторских или иных смежных прав.
... 3. Для целей настоящей главы к доходам, полученным от источников за пределами Российской федерации относятся:
... 3) Доходы полученные от использования за пределами Российской Федерации авторских или иных смежных прав.

В статье 221 Профессиональные налоговые вычеты формулировка следующая: 

Статья 221 Налогового кодекса. Часть первая.
3) налогоплательщики, получающие АВТОРСКОЕ ВОЗНАГРАЖДЕНИЕ (выделено нами) или вознаграждения за создание, исполнение или иное использование произведений науки, литературы и искусства, вознаграждения авторам открытий, изобретений и промышленых образцов, ... 

Кроме этого о правах налогоплательщика:
Статья 3 Налогового кодекса. Часть первая.
... 2. Налоги и сборы не могут иметь дискриминационный характер и различно применяться исходя из социальных, расовых, национальных, религиозных и иных подобных критериев ...
3. Налоги и сборы должны иметь экономическое обоснование и не могут быть произвольными. Недопустимы налоги и сборы, препятствующие реализации гражданами своих конституционных прав.
4. Не допускается ... ограничивать или создавать препятствия не запрещенной законом экономической деятельности ФИЗИЧЕСКИХ ЛИЦ (выделено нами) и организаций.
... 7. Все неустранимые сомнения, противоречия и неясности актов законодательства о налогах и сборах толкуются в пользу налогоплательщика (плательщика сборов).

ШКОЛА СВОЕГО ДЕЛА © 
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